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LE BTS COMMERCE INTERNATIONAL
est .

L a seule formation en 2 ans au métier d’

un(n) assistant(e) import / export.
%j §\)

Une formation généraliste tres appréciée par les
entreprises.

Des compétences en techniques du Commerce
International reconnues.
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Les conditions d’admission

» La selection des candidats se fait sur dossier et
lettre de motivation en postulant sur Parcoursup.

> A l'issue d’'une commission de recrutement, les
candidats sont classés.

» Les resultats sont connus sur parcoursup.
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%@ Le BTS ClI

Une formation ciblée sur la
gestion et le suivi des
relations commerciales a
I’international

- SO

» Des aptitudes relationnelles,

» Le go(it de la négociation,
» Des capacités d’adaptation,

> Mobilité et réactivité

» De la curiosité,

T~
N~

» Bonne mattrise de I'anglais et du

francais (écrit et oral)
» Solide culture générale,
» Ouverture a l'interculturel,

» Sens de 'organisation,

de I'enthousiasme./ \
\

I'autonomie... \
N—
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@ LE BTS : un bon equilibre entre

A

enseignement général et enseignement technologique

EXxpression

Enseignement francaise
Technologique /
Anglais

Espagnol

Culture
économique,
juridique et
manageériale
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Le BTS CI . enseignements de spécialite

Un bon équilibre entre théorie et pratique

cours

/ Stages

Travaux
dirigés/pratiques

De la théorie a la pratique ...

14 a 16 semaines de stages en
entreprise

réparties entre la 1 et la 2™ année

(dont minimum 4 semaines consécutives a
I'étranger)

29H/sem.
Effectif : cours 35 étudiants
TD 17 étudiants




L a formation

3 BLOCS DE COMPETENCES

AiInsi que:

v" Développement de la
relation commerciale dans e 2 langues vivantes

un environnement (Anglais, Espagnol) +
Interculturel

option Chinois

v" Mise en ceuvre des e Culture générale et
operations internationales  gxpression

v Participation au e Culture économique,

developpement commercial juridigue et managériale
International




BLOC 1: RELATION COMMERCIALE INTERCULTURELLE

Exploiter les données clients/fournisseurs
Gérer la relation commerciale internationale
Communiquer en francais et en anglais dans
des contextes interculturels

Assurer la coordination des services
Animer un réseau professionnel




MISE EN OEUVRE DES OPERATIONS
INTERNATIONALES

Organiser, controler et suivre la réalisation
d'un contrat international

Evaluer les conséquences des choix opérés
Mesurer les risques, gérer leur couverture,
les sinistres et les litiges

Controler et suivre les processus et la chaine
documentaire

Evaluer les prestations de service et les offres
fournisseurs

Proposer des pistes d'amélioration de gestion
des opérations

Concevoir et analyser des tableaux de bord
de suivi de la gestion des opérations




BLOC 3: DEVELOPPEMENT COMMERCIALINTERNATIONAL

Réaliser une veille sur I'environnement
global de l'entreprise

Analyser et synthétiser les
informations sur un marché cible
Recenser et identifier des modalités de
déploiement sur un marché cible

Contribuer aux démarches
d'adaptation liées au développement
international de I'entreprise

Participer a laprospection commerciale




Organisation de la formation

Horaire de 1¢™ année Horaire de 2¢ année

Semaine a® Db @ Total ab® Semaine a @ b®@ Total ab®

1. Culture générale et expression 2 1 1 3 2 1 1 3

2. Langue vivante étrangere 1 : anglais 4 3 1 5 3 2 1 4

BTS Commerce international

3. Langue vivante étrangere 2 4 3 1 5 3 2 1 4
4. Culture économique, juridique et managériale 4 4 0 4 4 4 0 4

5. Enseignement professionnel (EP) et général associé

Relation commerciale interculturelle (4) 4 2 2 6 2 2 2
RCI en anglais et économie et gestion (co-intervention) (5) 1 1 4 2 2 8
Mise en ceuvre des opérations internationales (4) 5 g |2 7 6 4 2 8
Développement commercial international (4) 5 3 2 7 4 2 2 6

Total heures devant élevesjie] 19 10 26 17 9
Total heures enseignanteiy 19 11 41 28 17 11 39

Enseignement facultatif
Préparation et suivi de césure



LES STAGES

* La durée totale sur I’ensemble de la période de
formation est de 14 a 16 semaines avec une
période d’une durée minimale de 4 semaines
consécutives a 1’étranger , de préférence dans
un pays non-francophone




LES STAGES ( et missions )

Le(s) stage(s) permettent de construire les dossiers
supports a deux epreuves professionnelles :

e E 4 pour le BloC 1 (Réaliser le suivi de la clientéle, des fournisseurs et animer le

réseau professionnel ) Epreuve pour moitié en anglais.

e EG pour le Bloc 3 ( Etudier les opportunités et prospecter des marchés étrangers )




Poursuite d’études

O Ecoles supérieures de commerce
 Licences professionnelles et BUT
] Licences, Masters universitaires
d Ecole de Transport/Logistique

(] Formations a l'étrange, Aquitapro
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Le BTS CI : débouchés dans la vie active

Les débouchés professionnels
...Et apres une premiere

Assistant(e) commercial(e) export , . .
expérience professionnelle

Assistant(e) import
Assistant(e) transitaire Commercial(e) export
Assistant(e) du Responsable de zone Chargé(e) de mission a I’'international
Ass!stant(e) admlnlstratlxon des ventes Agent de fret
Assistant(e) aux achats a R ble d
I'international esponsable de zone
Chef de produit

Responsable de I'administration des
P Agente de transit ventes

MR Je fais des réservations auprés de compagnies aériennes pour des entreprises Agent en développement commercial
"¢ privées qui veulent exporter leurs produits vers |'Afrique, le Japon, la Chine ou les B . .
0L s Chargé(e) de clientele

Assistante commerciale export

Je suis en contact avec des personnes de différents pays, différentes mentalités. Je
dois toujours m'adapter a des situations nouvelles.

Vidéo, Rubrigque Les métiers. TV


http://www.lesmetiers.net/orientation/p1_195229/assistante-commerciale-export
http://www.lesmetiers.net/orientation/p1_195229/assistante-commerciale-export
http://www.lesmetiers.net/orientation/p1_194881/agente-de-transit
http://www.lesmetiers.net/orientation/p1_194881/agente-de-transit

PARTENARIAT AVEC LE LYCEE
CUATROVIENTOS DE PAMPELUNE

* Programme d’échange
avec des étudiants de
BTS CI espagnols.

* Immersion culturelle et
linguistique.

» Partage de projets
pédagogiques

Article de presse paru dans La République des
Pyrénées suite au séjour du 14 et 15 décembre 2021
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LES RESULTATS .

BTS CI

100,0
90,0 s BTS C| SIP
80,0
70,0
el BTS CJ
60,0 Académie
50,0
2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

BTS CI SJP 96,3 100,0 96,6 92,9 81,80 93,30 82 ' 6

81,9

BTS CI Académie 81,0 80,60 81,40 83,10 90,40 88,10



\Vous étes intéressé(e) par le BTS ClI :

Vous étes les bienvenus en mini-stage en
Immersion en classe de BTS Cl

afin de faciliter votre choix d’orientation.



